ДОГОВОР ПО ДИЛЕРСКИМ ОТНОШЕНИЯМ  № 
г. Унеча                                                                                 « ___ » ________________ 2012 г.

ООО “МЕРДИ” именуемое в дальнейшем «Поставщик», в лице Генерального директора Мерсалова  Р.Б., действующего на основании Устава с одной стороны и







, именуемое в дальнейшем «Дилер», в лице 









, действующего на основании Устава, с другой стороны, заключили настоящий договор о нижеследующем:
1. Предмет договора.
«Поставщик» обязуется в обусловленные сроки передать в собственность, а «Дилер» надлежащим образом принять и оплатить «Продукцию» согласно договору и спецификациям (накладным), согласованным между сторонами в части количества, качества и цены передаваемой «Продукции» в течении срока настоящего договора. Площадь «Продукции»: от 1000 м2   до 3000 м2 . 
2. Обязанности сторон.
2.1. Исходя из предмета Договора «Дилер» обязуется:

2.1.1. Организовать реализацию в максимально возможных объемах «Продукции» с учетом возможностей «Поставщика».

2.1.2. Разместить на сайте своей компании ссылку на сайт «Поставщика», с пометкой : производитель строительных клиновых лесов.

2.1.3. «Дилер» обязуется реализовывать «Продукцию» приобретенную только у «Поставщика». При отсутствии задолженности перед «Поставщиком», «Дилер» имеет возможность приобретения аналогичной продукции в других организациях. В следующих условиях:

- отсутствие данной продукции в перечне «Поставщика»;

- отсутствие продукции на складе «Поставщика» на данный момент, а сроки поставки являются неприемлемыми для «Дилера»;

- если стоимость на аналогичную продукцию в других организациях является более низкой, о чем «Дилер» должен известить «Поставщика» в обязательном порядке.

2.2.  Исходя из предмета Договора «Поставщик» обязуется:

2.2.1.  Обеспечить отгрузку «Продукции» в адрес «Дилера» по его заказам;

2.2.2. Вместе с «Продукцией» по своему усмотрению обеспечить «Дилера» достаточным количеством рекламной и технической информацией, прейскурантами цен и общей информацией по продаже и рекламе;
2.2.3.  Оказывать помощь в обучении персонала «Дилера», занятого продажей, обеспечивая его технической информацией о «Продукции» и ее применении.

3. Цена «Продукции».

3.1. Передача «Продукции» в собственность «Поставщиком» «Дилеру» будет производиться по согласованным между «Поставщиком» и «Дилером» ценам, указанных в приложении № 1 данного договора. Цена «Продукции» может быть изменена в случае обоюдного согласия сторон. 

3.2. Отпускная цена «Продукции» включает стоимость «Продукции», хранение на складе «Поставщика», погрузки на транспорт, оформление необходимой документации.

Поставщик:







      Дилер:
4. Порядок поставок.

4.1. Право собственности на отгруженную «Продукцию» переходит к «Дилеру» в момент отпуска товара со склада «Поставщика» или сдачи в транспортную компанию.

4.2. Сроки отгрузки по каждой заявке согласовываются с менеджерами «Поставщика».

4.3. Поставка осуществляется транспортом «Дилера» или его представителя. Возможна поставка «Продукции» через транспортные компании, контейнерами или железной дорогой, в этом случае транспортные расходы несет «Дилер».

5. Порядок расчетов.
5.1. Стоимость каждой поставки уточняется при поступлении заказа от «Дилера».

5.2. Форма оплаты – безналичный расчет.
5.3. Условия расчетов:

5.4. «Дилер» производит 100% предоплату согласно выставленного счета.

6. Форс-мажор.

6.1. Ни одна из сторон не будет нести ответственность за полное или частичное невыполнение любых своих обязательств по договору, если невыполнение будет являться следствием стихийных бедствий, военных действий, запрета экспорта/импорта, забастовки, действий Правительства или банковских структур или других обстоятельств, выходящих за рамки возможного контроля сторон. Сторона, для которой создалась невозможность выполнения обязательств по настоящему договору, обязана в 5-тидневный срок проинформировать другую сторону о наступлении таковых обстоятельств и возможном времени из действия. Возникновение обстоятельств непреодолимой силы должно быть подтверждено местным органом государственной власти. 

7. Прочие условия.
7.1. Ответственность за  «Продукцию» переходит к «Дилеру»:
- в случае отгрузки автотранспортом «Поставщика» в момент поступления «Продукции» на склад «Дилера»;

- в случае отгрузки контейнером в момент его пломбирования;

- в случае отгрузки транспортной компанией в момент подписания акта приема-передачи груза;

- в случае отгрузки автотранспортом «Дилера» в момент отгрузки со склада «Поставщика».

7.2.  При ликвидации или перерегистрации, изменении почтовых или банковских реквизитов, «Дилер» обязуется в срок, не менее одного месяца до прекращения своей деятельности или изменения своих реквизитов предупредить «Поставщика» в письменном виде.

Поставщик:







 Дилер:
7.3.  Любая информация, передаваемая «Поставщиком» «Дилеру» или, наоборот, в письменной или устной форме в процессе исполнения данного Договора или в отношении к нему будет конфиденциальной, и не будет раскрываться любой третьей стороне. Прекращение действия Договора по какой-либо причине не освобождает получателей информации от их соответствующей ответственности по настоящему подпункту. 

7.4.  Данный Договор или дополнения к нему, оформленные с применением факсимильной связи, имеют по договоренности сторон юридическую силу. 

7.5.   Ни одна из сторон не имеет права передавать свои права и обязательства по настоящему Договору третьим лицам без письменного согласия другой стороны.

8. Разрешение споров.

8.1. Все  споры по настоящему Договору решаются путем переговоров.

8.2. При не достижении согласия, споры решаются в Арбитражном суде по месту нахождения «Поставщика».

8.3. Разрешение Арбитражного суда будет окончательным для обеих сторон.

9. Сроки действия договора.

9.1. Настоящий Договор вступает в силу с момента подписания и действует до ___  _______________ 2012 года.

9.2.   Договор, может быть, расторгнут по обоюдному согласию сторон, либо при не выполнении его одной из сторон.

9.3. Настоящий Договор составлен в двух экземплярах по одному для каждой стороны, и оба экземпляра имеют одинаковую юридическую силу.

Юридические адреса сторон:

	Поставщик:

ООО «МЕРДИ»


	Дилер:




Ген. Директор

/Мерсалов  Р.Б./         ___________


 /

/
«
» 

 2012 г.


«
» 

 2012 г.

Приложение № 1 

к договору № 

от « »

2012 года.

Стоимость клиновых лесов для дилеров по элементам  ЛСК.
	Элементы 
	Цена с НДС руб.
	масса кг.

	стойка вертикальная
	
	1500/3-60
	
	7,67

	стойка вертикальная
	
	2000/2-60
	
	7,71

	стойка вертикальная
	
	2000/4-60
	
	10,11

	стойка вертикальная
	
	3000/3-60
	
	11,41

	стойка вертикальная
	
	3000/6-60
	
	15,01

	стойка вертикальная
	
	1500/3-100
	
	9,4

	стойка вертикальная
	
	2000/2-100
	
	10,03

	стойка вертикальная
	
	2000/4-100
	
	12,43

	стойка вертикальная
	
	3000/3-100
	
	14,89

	стойка вертикальная
	
	3000/6-100
	
	18,49

	связь горизонтальная
	
	1000
	
	3,82

	связь горизонтальная
	
	1200
	
	4,32

	связь горизонтальная
	
	1500
	
	5,07

	связь горизонтальная
	
	2000
	
	6,32

	связь горизонтальная
	
	3000
	
	9,76

	связь диагональная
	
	2*1
	
	4,84

	связь диагональная
	
	2*1,2
	
	5,09

	связь диагональная
	
	2*1,5
	
	5,26

	связь диагональная
	
	2*2
	
	5,77

	связь диагональная
	
	2*3
	
	7,08

	связь усиленная (ферма)
	
	2000
	
	10,06

	связь усиленная (ферма)
	
	3000
	
	15,09

	стартовый элемент
	
	350
	
	1,67

	подпятник
	
	150
	
	0,24

	лестница 
	
	2256
	
	11,6

	домкрат
	
	350
	
	4,6

	стеновая опора
	
	250
	
	1,32

	стеновая опора
	
	500
	
	1,9

	настил деревянный
	
	 
	
	12,5
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Дилер:
